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Finldndska foretag och underleverantdrer inom
| jordbruksmaskinbranschen ut i varlden
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Projektet riktar sig till foretag och underleverantérer inom jordbruksmaskin-

branschen. Malet ar att tillsammans och pa lang sikt utforska nya marknader. Idén
ar att samla en grupp pa 4-6 féretag som deltar i projektet. Dessa foretag kommer
overens tillsammans med projektledaren om vilka evenemang, massor eller

konferenser inom branschen som kommer att inga i projektet. | evenemang deltas
med en gemensam sammonter dar alla féretag ar med. Planen gors for hela —
projekttiden och det dokumenteras. Alla skall godkdanna planen, och planen foljs. '

Avsikten ar att samla marknadsinformation fran marknadsomraden som foretagen
valt och fa information om produkternas anvandbarhet direkt fran kunderna och
distributorerna pa plats eller eventuellt i samband med ett stérre internationellt
eller nationellt projekt. Projektet pagar i ca ett ar. Avsikten ar att sdka finansiering
antingen via Business Finlands Group Explorer eller via Jordbruksfonden. Stodet ar
50-75% av helhetskostnaderna beroende pa finansidaren och foretagen betalar
sjalva resterande 25-50% av helhetskostnaderna. Den uppskattade
helhetskostnaden/féretag ar ca 8000-12500€.

PROJEKTETS INNEHALL

e Besok till malmarknaden som man kommit éverens om med féretagen, eventuellt
moten med potentiella kunder/aterférsaljare

e Natverksmojligheter

e Foretagsspecifika marknadsanalyser av malmarknaden fére besdket och via besok
till malmarknaden eller deltagande pa sammonter i olika evenemang

e Kontaktsokningar och moten for de deltagande foretagen pa malmarknaden

e Olika utbildningar enligt de deltagande fb6retagens behov fér att utveckla
internationaliseringsfardigheter.

HUR?

e Alla foretag far paverka verksamheten i projektet. Malmarknaden underséks och
valjs tillsammans och besdks.

e Viexpo fungerar som projektadministrator och koordinerar projektet samt
verksamheten i projektet.

* | projektet samlas marknadsinformation om malmarknaden till féretagens
forfogande och dessutom far vi information direkt av potentiella kunder och
leverantorer pa hur produkterna fungerar.

e Foretagen far direkt kontakter fran malmarknaden.

VARFOR?

e Foretagen far via konkreta handlingar information om nya marknader

e FOretagen kan lattare knyta nya vardefulla kontakter till nya marknader

o S e Ett samarbetsprojekt dppnar nya synvinklar om nya potentiella marknader for
FMGA MERA foretagen

e Foretagen far battre synlighet pa olika marknadsomraden

Flina Ruohonen e Via olika utbildningar far foéretagen battre verktyg for att ta sig an nya
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