MITA LOYTYY SAKSAN MARKKINOILTA?

-No tietysti kasvumahdollisuuksia teollisuudessa ja teollisuuden
alihankintaketjuissa toimiville suomalaisille pk-yrityksille
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16 osavaltion Saksa on Suomen tarkein kauppakumppani. Jo yhden
osavaltion asiakaspotentiaali voi olla moninkertainen verrattuna

Suomeen.
Lahde Koronan mydta Euroopassa alihankintaketjuja jarjestellaan uudelleen
mukaan' ja todennakdisesti enemman juuri EU-alueelle. Saksassa yritykset ovat

alkaneet etsia uusia alihankintaketjuja turvatakseen toimivuuden
tulevien kriisien aikana.

Lahde mukaan Viexpon koordinoimaan vientiprojektiin, jonka
tavoitteena on I6ytaa yhteistyokumppaneita ja asiakkaita suomalaisille
pk-yrityksille.

Projektin aikana selvitetaan mm. yrityksesi vientivalmiudet, toimialasi kilpailutilanne,
hintataso, kehitysnakymat, potentiaaliset yhteistybkumppanit ja/tai asiakkaat.
Kirkastetaan yrityksesi kilpailuetu uudella markkinalla, hiotaan sales pitchit kuntoon,
mennaan yhdessa paikanpaalle ja aletaan rakentamaan asiakassuhteita.

Viexpolaisilla on pitka kokemus vientiprojektien toteuttamisesta yritysryhmille. Ks. esim.
Pohjanmaan kautta Japaniin hanke.

Tahan Saksa-projektiin haemme nyt teollisuudessa toimivia yrityksia,

joilla on halu sitoutua pitkajanteiseen vientitydohén Saksan
markkinoilla. Vientiprojektin kesto on noin vuosi, ja projekti alkaa Haemme
kevaalla 2021. rahoitusta

Yrityskohtainen budjetti on noin 15 000-20 000 riippuen tehtdvista pll()lﬂStaSl
toimenpiteista. Viexpo hakee kansainvalistymisprojekteihin
suunnattuja julkisia rahoituksia osallistuville yrityksille.

Ota yhteytta niin keskustellaan tarkemmin
sinun yrityksesi tilanteesta ja tarpeista. Vle)&po
FINLAND
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