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Verkstallande direktorens dversikt

For Andelslaget Viexpo inleddes ar 2021 pa bast tdnkbara sétt nar Arbets- och
ndringslivsministeriet bekréiftade en forhjning 1 den statliga finansieringen for verksamheten. Det
ar ett vilkommet erkdnnande for det goda arbete Viexpo, dess anstillda och dess samarbetspartner
har gjort ver en lang tid. Detta gav oss storre muskler att fortsétta detta véldigt viktiga arbete samt
utveckla framfor allt det nordiska samarbetet till nytta for de finska exportforetagen.

Efter en vildigt utmanande tid med en global pandemi som paverkat omgivningen for foretagen pa
maénga olika sétt, har nya rutiner och arbetssitt hunnit bli vardag. Viexpo som organisation fortsatter
tillsammans med foretagen att ta stora kliv framét i digitaliseringen samtidigt som man ldr sig hitta
nya l6sningar som en del i utvecklandet av den egna verksamheten. En viss osékerhet priaglar &nnu
foretagens landskap och planerande av internationella aktiviteter som kundbesdk, delegationsresor
och deltagande i internationella méassor fortsatte att vara en vildigt stor utmaning under hela aret.
Det har dock statt klart att manniskor kommer dven i framtiden ha ett behov av att traffas och knyta
personliga kontakter — business skots alltid mellan ménniskor. Det har ocksa framkommit under de
internationella evenemang som faktiskt ordnats att kvaliteten pd besoken har varit hogre an tidigare
eftersom foretagen sékerligen med storre eftertanke viljer vilka evenemang man deltar 1, vilket
forstas dr en positiv utveckling.

Den stdndiga fordndring vi ser i samhallet ger alltid ocksd nya mojligheter och detta har varit
speciellt patagligt under det gangna aret. Vi vet att manga branscher drabbats vildigt hért av de nya
omstéllningarna samtidigt som ménga branscher har haft en positiv utveckling. For exportforetagen
kan man se att de foretag klarat sig bast som redan haft en hdg internationaliseringsgrad och byggt
starka nitverk pa sina viktiga exportmarknader. Byggandet av nya kundkontakter har upplevts som
svart inom B2B. Déaremot har manga foretag inom B2C kunnat erévra nya marknadsandelar genom
att ta 1 bruk nya kanaler.

Det nordiska samarbetet fortsétter att vara i centrum for Viexpos verksamhet och utvecklandet av
plattformen NordicHub tog stora kliv framat under aret. Till stod for de finska exportféretagen och
andra aktorer som satsar pd nordiskt samarbete har NordicHub ocksa utvecklats till en plattform for
klustersamarbete och klusterutveckling. Att inarbeta ett ekosystem-ténk dér alla aktorer hittar sin
roll dér de skapar bast mervérde for helheten kommer att vara vildigt viktigt framdver.

Jag vill rikta ett stort tack till exportféretagen och
samarbetspartners for ett gott samarbete under det gdngna
aret. Och framfor allt vill jag tacka personalen for ett
strdlande arbete dar man pa ett fantastiskt sétt tagit sig an
nya arbetssétt, uppvisat flexibilitet och fortsatt stoda de
finska exportforetagen med utmaérkta resultat.

Vasa, 10.2.2022

Kristian Schrey
Verkstillande direktor




Arsberittelse

Ar 2021 var Andelslaget Viexpos 52. verksamhetsar

Andelslaget Viexpos uppgift ar att stoda SMF-foretagens internationalisering med tjanster och rad, och dér
med skapa arbetsplatser och framja vdlméende i Finland. Var verksamhet priglas av 6ppenhet,
kundorientering och palitlighet. Vi vill vara det forsta ett foretag tdnker pa ndr det funderar p& export och
internationalisering till Norden och ut i vdrlden. Vi hjélper alltid ett foretag vidare pa dess exportstig
oberoende av bransch.

Viexpo ér en allménnyttig, icke vinstdrivande organisation, som agerar foretagsorienterat och erbjuder dem
kostnadsfri exportradgivning samt administrerar offentligt subventionerade tjanster. Den grundldggande
verksamhetsidén &r att med hjilp av ett méngsidigt tjdnsteutbud konkret hjélpa foretag i olika skeden av
internationaliseringen och enkelt sagt 6ka pa exporten. Viexpo erbjuder dven avgiftsbelagda tjénster som ér
till exempel konsultation, marknadsundersokningar, utveckling av helhetsexportldsningar och
exportndtverk/export for foretagsgrupper.

Viexpos tjanster under foretagens exportstig:
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En vérld i férdandring och det nya normala kraver en fordomsfri och stark foréndring bade av foretagen och
av de tjanster som stoder foretagen. Man bor héllas med i utvecklingen och skapa nitverk och kontakter pa
nya sitt. Viexpo har tagit stora framsteg och kan erbjuda foretagen nya sétt for att 6ka pa
internationaliseringen och exporten. Dessutom ha vi goda idéer for att utdka nordiskt samarbete till nytta for
SMF-foretagen i regionen.

Viexpo agerar nationellt, &ven om verksamhetens tyngdpunkt ligger i de tre Osterbottniska landskapen:
Osterbotten, Mellersta Osterbotten och Sédra Osterbotten. Viexpos kontor finns i Jakobstad, Vasa, Karleby,
Seindjoki och Kurikka och ar lankade till utvecklingsbolagens och kommunernas naringslivstjanster.

Verksamhetsresultat pa basen av strategiska val

Strategisk val 1: Viexpo agerar starkt ute pa fdltet bland foretagen och stirker kommunernas
niringsverksamhet genom att erbjuda foretagsorienterade internationaliseringstjénster.



Viexpos styrka dr ett starkt faltarbete och en lattillgénglighet, vilket &ven syns i verksamhetsresultaten.
Under ar 2021 har Viexpo haft rikligt med foretagskontakter géllande olika exportfragor. Méngden
kontakter, 5327, overskrider malen som satts for ar 2021. Under pandemin har kontakterna framst varit
telefonsamtal och e-post, men man har &ven arrangerat fysiska moten enligt mojligheter. Aktivt har man
jobbat med 906 foretag i huvudsak inom de tre dsterbottniska landskapens omraden, men dven med foretag i
ovriga Finland och utomlands. Via kundanskaffning har 336 nya foretag hittat Viexpos tjanster. Storsta delen
av dessa kommer fran andra hall i Finland och fran utlandet, men éven frén de tre dsterbottniska landskapen
har man fétt med nya foretag.

Viexpo har organiserat sjdlvstindigt eller tillsammans med sina partners 35 olika evenemang eller
tillstdllningar dar exporttemat har behandlats fran olika perspektiv. Totalt har 1408 deltagare varit med i
evenemangen. Feedbacken har varit stralande och den laga svarsprocenten har kompenserats med att man
varit direkt 1 kontakt med foretagen och frégat efter direkt feedback. Feedbacken har fortséttningsvis varit
stralande.

Strateginen valinta 2: En langtidspartner for regionens internationaliserande SMF-foretag i olika skeden av
tillvaxtstigen.

I olika skede av tillvéxtstigen dr Viexpo en langtidspartner for regionens internationaliserande foretag av
olika storlekar. Viexpo erbjuder sina tjanster bade for foretag som ar i bérjan av sin exportstig och som redan
utovar export. Tjansterna viljs ut enligt foretagets specifika behov och 6nskemal. Under aret 2021 har man
bjudit ut tjénster genom marknadsanalyser, konsultation och projekt.

Marknadsanalyser

Nir det géller marknadsanalyser kan man se en aterhdmtning i de ekonomiska utsikterna och betydelsen av
Viexpos faltarbete. Marknadsanalyser &r relativt sma till sin omfattning, oftast avancerar man stegvist
sammanldnkat med framsteg i internationaliseringsprocessen. Viexpo gor marknadsanalyser sjalv, men koper
dven dessa som sakkunnigtjanster. Marknadsanalyser har gjorts som en sjélvstdndig tjénst, men d&ven som
tjanster som hor till foretagsgruppers exportprojekt.

Konsultation

Nir det géller konsultation &r Viexpos langsiktiga malséttning att skapa ett starkt internationellt nétverk, s&
att man alltid har méjlighet att fa hjédlp av en sakkunnig med basta mdjliga expertis och kunnande inom
branschen samt mélmarknaden. Vi vill i framtiden via konsulttjanster erbjuda var expertis med utarbetandet
av internationaliseringsstrategier och det langsiktiga utvecklandet av foretagens exportkunnande. Viexpos
karnkunnande &r strategiskt utvecklande av internationell tillvéxt framfor allt via Norden ut i véirlden. Viexpo
har godkénts av NTM-centralen som tjinsteleverantdr av Utvecklingstjénster for foretag ocksa for perioden
2021-2022. Viexpos utsedda experter ar Kristian Schrey, Minna Jakobsson och Maarit Méakela.

Oversattningstjanster

Oversittningstjénster har forverkligats helt och hallet med hjilp av samarbetspartners. Tjinsten har visat sig
vara uppskattad. Samarbetet med den nya tjinsteleverantdren har fungerat friktionsfritt. Viexpos kunder har
dock nu hittat passliga tjénsteleverantorer &t sig, vilket betyder att efterfrdgan for den av Viexpo erbjudna
tjdnsten har varit mycket 1dg. Man beslot sig for att avsluta samarbetsavtalet i arsskiftet. Man fortséitter dock
att ge rad at kunder i s6kandet av tjansten.

Vara samarbetsprojekt

Tillsammans med samarbetspartners forverkligar Viexpo olika exportframjande projekt. Som bast pagar
foljande projekt.



—  Plattform for Matriket Osterbotten
—  WINWIN-kasvuohjelma (EAKR)

Strategiskt val 3: NordicHub: NordicHub fungerar som en brobyggare mellan nordiska foretag, kluster och
nitverk.

Genom NordicHub koordinerar Viexpo ett nationellt ndtverk inriktat pa nordisk och internationell
affarsverksamhet, och med fokus framfor allt pa export, som samlar ihop kompetensen i de olika regionerna i
Finland samt for kluster och nitverk inom foretagens rédckvidd. NordicHubs kdrnverksambhet &r att hitta
samarbetspartners at foretag och kluster fran Finland samt Norden och att skapa méjligheter for nordiska
helhetsexportlosningar samt samnordiska projekt. NordicHubs malséttning ar att genom att stdrka samarbete
och nitverk 6ka SMF-foretagens export till Norden och fran Norden ut i vérlden.

Malséattningarna har forverkligats pa foljande sétt:

— Internationellt evenemang for klusterrepresentanter:
Nordic Battery Belt -webbinarium och -matchmakingevenemang, 29.-30.11.2021, 154 deltagare.
— Resa till klusterevenemang i Norden (2-3):
Pé grund av pandemin har inte s& manga evenemang arrangerats och dér med har inga resor kunnat
forverkligas. Den planerade resan till TCI Network Global Conference -evenemanget i september i
Kazan inhiberades nir pandemirestriktionerna gjordes strangare.
— Skolningsevenemang for klusterrepresentanter:
En klusterskolningshelhet med fyra delar forverkligades:
del 1: 28.10. The Basic Global Cluster Landscape, what is a Cluster: 47 deltagare
del 2: 29.10. Cluster Strategy: 42 deltagare
del 3: 27.11. Cluster Business Models: 41 deltagare
del 4: 28.11. Developing Finland’s National Cluster Program: 39 deltagare

— Inleda 1-2 samnordiska projekt:
NordicHub har varit med och planerat och inlett tva olika samnordiska projekt; den ena fokuserar pa
musikbranschen och den andra pé inredningsbranschen.

— Klusterkontakter —100 kontakter:
Inom ramarna for NordicHub har man varit kontakt med rejélt 6ver 100 aktorer.

— Végkarta for ett nationellt klusterutvecklingsprogram:
Under aret har man skaffat information om nuliget och gjort en malsattningsplan for ett nationellt
klusterutvecklingsprogram. En klusterskolare har fungerat som expert och diskussionspartner i
planeringsarbetet. Arbetet fortsitter i borjan av ar 2022 dé tidtabellen for verksamheten preciseras.

Strategiskt val 4: En stark och mangsidig nationell aktor inom samexportprojekt

Viexpo planerar alltid samexportprojekten (bl.a. marknadsundersokningsresor, méssor och foretagsgruppers
exportprojekt) sé att utgdngspunkten &r foretagens behov, evenemangens aktualitet, betjiningen av regionens
branscher samt en langtids erfarenhet. Vi kinner igen moéjliga foretagsgruppshelheter genom
exportradgivning och ett starkt faltarbete.

Marknadsundersokningsresor

Gillande marknadsundersokningsresor erbjuder vi olika helheter beroende pa foretagens behov. Pa grund av
pandemin var man tvungen att avboka eller flytta fram storsta delen av marknadsundersékningsresorna. Av
resorna forverkligades:

— Marknadsundersokningsresa till EMO Milano -méssan 4.-9.10.2021. Resan var mycket lyckad.


https://www.uwasa.fi/fi/tutkimus/hankkeet/ruokamaa-pohjanmaa-plattform-matriket-osterbotten
https://tki.centria.fi/hanke/winwin-verkostosta-voittoon-kansallisesti-ja-kansainvalisest/2978
http://nordichub.fi/

Representanter for 25 foretag deltog i resan och feedbacken var utmérkt (svarsprocent 25 %).

Massframtradanden

Viexpo arrangerar massframtradanden till internationella méssor for finlandska foretag. For méssor erbjuder
vi en omfattande tjinstemodell, varvid mésstjénsterna bestér av sparrming och B2B-arrangemang, full service
under missan samt hjilp med att skota kontakterna efterat. Massorna viljs ut enligt foretagets behov. Viexpo
arrangerar arligen massframtradanden till flera méssor eftersom de representerar strategisk viktiga branscher
for véra foretag. Viexpo har lyckats ingé avtal med stora méissarrangdrer och pé detta sétt garanter véra
foretag ypperliga formaner. Massorna har dessutom en finansiell betydelse i att sdkra Viexpos verksamhet.
Flera méssor avbokades eller flyttades fram till kommande ar pa grund av pandemin.

Av méssorna forverkligades:

— EuroTier Digital | EnergyDecentral Digital 9.—12.2.2021. 7 foretag deltog pa madssan med Viexpo.
Feedbacken som samlades in frén foretagen sammanstélldes till en finsksprakig artikel, som

publicerades pa Viexpos hemsida.

— Elmia Subcontractor 9.—12.11.2021. 7 foretag deltog pa méassan med Viexpo. Feedbacken fran
méssan var utmirkt och svarsprocenten 29 %.

Exportprojekt for foretagsgrupper

Det finns igen en klart storre efterfrdgan for foretagsgruppsprojekt. Foretag, som verkar inom samma
bransch eller som stravar till samma malmarknader vill samarbeta for att uppna det gemensamma maélet och
samtidigt né synergieffekter. Viexpos roll som koordinator for dessa foretagsgruppsprojekt passar utmérkt
for var organisation, eftersom vi genom detta far vart mangsidiga exportkunnande direkt till nytta for
foretagen.

Viexpo har igen kunnat ta sin roll som administrator for olika nétverk som framjar export & ena sidan p.g.a.
personalforandringar och forstarkningar i kunskapskapitalen och & andra sidan p.g.a. att foretagen har haft
mojlighet att fa stod via Landsbygdsprogrammets finansiering for foretagsgruppsprojekt. Exportframjande
nitverken har som avsikt att skapa synergi for de deltagande foretagen och tillsammans skapa béttre
forutsattningar for att utveckla foretagens verksamhet samtidigt som vi soker relevant information om de nya
malmarknaderna och skapar nya nétverk.

Exportprojekt for foretagsgrupper som var verksamma under ar 2021

— Pandojen kanssa Sichuaniin

— Ostrobothnia2Scandinavia

— Pohjanmaan design- ja lifestyleyritykset Japanin markkinoille
—  Group Explorer -exportprojektet till Sverige

Tvé nya projekt planerades

— Tillvaxt fran digitala kanaler — malmarknad Sverige

—  Exportprojekt for ekologiska livsmedelsforetag



https://viexpo.fi/kansainvalisten-digimessujen-suomalaiset-pioneerit/
https://viexpo.fi/kansainvalisten-digimessujen-suomalaiset-pioneerit/
https://viexpo.fi/sv/synergi-via-group-explorer-projektet/
https://viexpo.fi/sv/synergi-via-group-explorer-projektet/
https://viexpo.fi/sv/tillvaxt-fran-digitala-kanaler-malmarknad-sverige/
https://viexpo.fi/sv/exportprojekt-for-ekologiska-livsmedelsforetag/

Organisation

Medlemmar

Enligt medlemsregistret var antalet aktiva medlemmar i slutet av ar 2021 195 medlemmar, som har 248
andelar. Under ar 2021 registrerades fyra nya medlemmar, tvd medlemmar har bett om att avsluta sitt
medlemskap.

Andelsstamma

Ordinarie andelsstimma hélls 27.5.2021 i Jakobstad och man fick dven delta i métet pa distans. 12
medlemmar deltog i andelsstimman.

Styrelse

Styrelsen for Andelslaget Viexpo ér 2021:

Jarl Sundqvist, ordférande

Paula Erkkild, medlem (fr.o.m. 27.5.2021)
Juha Hékkinen, medlem (tills 27.5.2021)
Angelique Irjala, medlem

Vesa Kojola, medlem (tills 27.5.2021)
Michael Johansson, medlem

Thomas Palmgren, medlem

Anna-Kaisa Pusa, medlem

Stefan Réback medlem

Timo Saari, medlem (fr.o.m. 27.5.2021)
Jonne Sandberg, medlem

Styrelsen samlades for méte fyra ganger under aret. Ett av dessa moten var strategiméte.

Revisorer

Andelstimman valde Ernst & Young som revisor med KHT revisor Benita Oling som ansvarig.




Personal 2021

Ledning och administration

Kristian Schrey, Verkstillande direktor
Martina Buss, Ledningens assistent

Konsultit Praktikanter (3 mdn)
Minna Jakobsson, Senior Advisor Tiia Jarviluoma
Katja Jankens, Senior Advisor Jenna Nahls

Maarit Mikeld, Senior Advisor Nhat Pham

Carita Ponti6, Senior Advisor Michelle Sand

Elina Ruohonen, Senior Advisor

Anne Viitala, Senior Advisor

Kare Bjorkstrand, Senior Advisor

Matias Rosstrom, Marketing & Communications
Advisor

Samarbete

Viexpo har fortfarande samarbetat tétt med sina intressegrupper. Genom TeamFinland-natverket koordinerar
man verksamhet och hélls uppdaterade om aktuella teman béde regionalt och mer utbrett. Suomen Elinkeino-
ja Kehitysyhtiot SEKES ér en essentiell partner och ldnk till alla Finlands utvecklingsbolag, regionalt dr
samarbetet hur som helst titt. Med de lokala handelskamrarna samarbetar man kontinuerligt och man haller
dven tit kontakt med handelskamrar i olika linder. Arbetet som Osterbottens NTM-centrals
internationaliseringsenhet &r viktigt.

Viexpo valde dven under ar 2021 tva Exportambassadorer, ett foretag och en person. Vi hoppas att

Exportambassaddrerna fortsétter att dela med sig av sin kunskap vidare &t foretag i regionen som redan
sysslar med internationell foretagsverksamhet eller som funderar pa det. Som Viexpos Exportambassador ar
2021 valdes foretaget Caraway Finland Oy och personen Mika Anttila, Alamerin Jet Oy:s operativa chef.
Den farska Exportambassadoren Mika Anttilas tankar publicerades pa finska pa Viexpos hemsida. Vi tackar

dem béda for deras véardefulla satsningar till var regions férdel och vi 6nskar dem lycka och framgang.

Utveckling

Viexpos verksambhet édr framgéngsrikt och unikt i Finland. Vi jobbar mycket effektivt med en lite
organisation och vi har gjort ett markbart jobb 1 byggandet av Export-Finland. Vi har ytterligare starkt var
organisation med nya personalresurser for dnnu starkare kunna jobba med internationalisering pa
grésrotsniva i hela vért verksamhetsomrade i de tre Osterbottniska landskapen. Vi ér en av de fa aktdrer 1 vér
region som gor sa. Vi kan dven arbeta smartfritt 6ver landskapsgrianserna. Vi framhéaver ett gott samarbete
med olika aktorer som den absoluta utgdngspunkten for vért arbete, eftersom vi tillsammans &r mera.

Viexpos uppgift har ytterligare fortydligats och verksamheten har aktivt utvecklats mot en mer dynamisk
riktning. Med hjélp av sin motiverade personal har Viexpo pa filtet 4n en géng tagit at sig sin roll som aktiv
exportfrdmjare. Var organisation har jobbat aktivt pa féltet med att aktivera i huvudsak SMF-foretag, vilket
har resulterat i igdngsattandet av utvecklings- och internationaliseringsprojekt forutom i var egen
organisation ocksa for ménga andra aktorer bade regionalt och nationellt.


https://viexpo.fi/sv/viexpos-exportambassadorer-for-2021-har-valts/
https://viexpo.fi/viexpon-tuoreen-vientilahettilaan-mika-anttilan-ajatuksia/

Dynamisk verksamhet kréver upprétthallande av kunnandet. Detta svarar man pa med en kontinuerlig
utveckling av personalens kunnande, aktivt ndtverkande och malinriktat samarbete med bade inhemska och
internationella partnernitverk, ett aktivt sparrningsnitverks verksamhet samt med nyrekryteringar enligt
mojligheterna.

I en modern arbetsgemenskap som foredrar aktivitetsbaserat arbetssitt (bl.a. flexibel arbetstid, distansarbete,
mobilt arbete och arbete pa olika kontor) maste man framfor varda 6ppenhet och samarbete. For att Viexpos
verksamhetsplan ska forverkligas har man for personaladministrationen gjort en personal- och
introduktionsguide, som uppdateras dtminstone arligen.

Utvecklingen av kommunikationsstrategin, informerandet och feedbacksystemet ér kontinuerligt. Digital
marknadsforing ar Viexpos egna styrka och via det ndr man en dnnu stérre malgrupp.

Nyckeltal

Andelslaget Viexpo

viexro 2021

i
52 verksamhetsar
10 experter
5327 kontakter

“-336-aya foretag
35.evenemang ™
1408.deltagare ™ |

\

" 1\2 samarbetsprojekt

6 exportprojekt for foretagsgrupper
* 1 éxpottframjande resa

| 2 massdeltagande

EKONOMI

Omsattning 280.693 €
Statsfinansiering 460.000 €
Kommunfinansiering 123.262 €
Ovriga driftsintakter 2.791 €
Helhetsomsattning 866.746 €

Marknadsundersokningar
Konsult-woch analystjanster
Oversattningstjdnst
NordicHub

Exportambassadorer 2021 QN e
Caraway Finland Oy, Nérpes » ‘{
Mika Anttila

195 medlemmar
248 andelar
1 andelsstamma

9 styrelsemedlemmar
4 styrelsemoten




Evenemang under 2021 (evenemangskalender)

Viexpo arrangerade under &r 2021 sammanlagt 35 olika evenemang med 1408 deltagare.

Webbinarier med samarbetspartners:

Sales Channel Development 28.1.2021
Talouden hallinta vientiprojekteissa 18.3.2021
Gor affdrer med offentliga sektorn i Sverige och
Norge 30.3.2021

Myynti Norjaan 15.4.2021

The importance of protection of intellectual
property in China 19.5.2021

Vakuutussuoja ulkomaan toiminnassa
20.5.2021

Team Finland Road Show 2021, 10.6.2021
Amazon avasi Ruotsiin - mitk4 ovat
markkinapaikan mahdollisuudet 15.6.2021
Verkkokauppamyynti Vendgjélle 5.10.2021

Team Finland — maakunnista maailmalle,
Kokkola Material Week 17.11.2021
West Coast Food Export Kick-Start 18.11.2021

Nyt meitdi viediiin — viennin johtamisen
tyopaja 12.5.2021 i Alajérvi

Turkiska delegationens besék i Vasa som Viexpos
gést 25.-26.11.2021

Viexpos webbinariumserie om marknadsutsitkser
Sfortsatte:

Estland 21.1.2021
Lettland 4.2.2021
Kina 16.3.2021
Litauen 23.3.2021
USA 25.5.2021

Evenemang inom projekt

Evenemang inom batbranschens projekt
21.5.2021

02S/branding & marknadsforing 15.9.2021
02S/pitchauskoulutus 1.12.2021

Mote med foretagen inom Japan projektet vid

Jokipiin Pellava Oy 27.8.2021

NordicHub-webbinarier:

NordicHub — Brobyggare i nordiskst samarbete
3.2.2021

Kluster som sprangbrdda: RoboCoast &
TechTurku 25.3.2021

Callio — Mine for Business 29.4.2021

Nordic Innovation, Nopef och NEFCO
Verktyg for nordiskt samarbete 5.5.2021
NordicHub yhteistydssd ELMOn kanssa
6.5.2021: Polkuja pohjoismaisiin ja
eurooppalaisiin verkostoihin. NordicHub
alustana klustereiden viéliselle yhteistyolle ja
kansainvélistymiselle

Den danska végen till klusterframgang:
Cluster Excellence Denmark & Clustercase:
Food & Bio Cluster Denmark 12.5.2021
Tillvéxt med hjélp av EU-finansiering.
Ekosystem och samarbete som motorer for
framtidens vérdeskapande 2.6.2021
Biolaakso, BotH2nia & KIP | Case: Hycamite —
Erfarenheter fran kluster i Karleby 16.6.2021
Nordic Battery Belt 29.-30.11.2021

NordicHub Klusterskolning:

The Basic Global Cluster Landscape, what is a
Cluster, 28.9.2021

Cluster Strategy, 29.9.2021

Cluster Business Models, 27.10.2021
Developing Finland’s National Cluster
Program, 28.10.2021



Finansiering av verksamheten och resultat

Statsstod

For Viexpos verksamhet ar 2021 reserverades 400.000 euro i statsstod. Dessutom finns ett skiljt anslag pa
60.000 euro att anvinda for NordicHub-verksambhet.

Regionalt stod

Kommunerna deltog i finansieringen av den regionala exportframjande verksamheten med sammanlagt
123.262,60 euro.

Stipendiefonden

Viexpos stipendiefond visar ett saldo pa 3.083,31 euro. Pa basen av ansokningar delades det ut ar 2021 tva
250 euros stipendier at regionens yrkeshdgskolestuderande ar 2021. Stipendier delas ut vartannat ar. Nésta
gang delas stipendier ut ar 2023.

Arets resultat

Omsittningen for &r 2021 var 280.693 euro. Avskrivningar under éaret gjordes for 5.611 euro. Verksamhetens
Ovriga intdkter bestar av statsstodet pa 460.000 euro, kommunernas stod pa 123.262,60 euro och andra
intdkter pa 2.791,02 euro. Resultatrdkningen visar ett Gverskott pa 2.312,73 euro.

Viexpo har noggrant f6ljt ekonomin under hela aret och vidtagit snabbt dtgédrder vid behov. Vi har
lyckats anpassa verksamheten bra och vart resultat ar nira noll.
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